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แนวรับ :     2.56 / 2.50

แนวต้าน :     2.80 / 2.98

Adobe เป็นผู้น ำธุรกิจซอฟต์แวร์
subscription ด้ำนครีเอทีฟ เอกสำรดิจิทัล และมำร์
เก็ตต้ิง โดยมี AI เป็นแกนเติบโตส ำคัญในปี 2026 ท ำ
ธุรกิจใน 3 กลุ่มหลัก คอื Creative Cloud,
Document Cloud และ Experience Cloud มอง
รำคำอยู่ในระดับที่น่ำสนใจ แนะทยอยสะสม
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 พีรพล สุรัตนวนิช  ผู้ช่วยนักวิเคราะห์ 
     วรภัทร เบญจาพุทธารักษ์ ผู้ช่วยนักวิเคราะห์  

เปิดบัญชีลงทุน Global Trade กับ AIRA ได้ท่ีน่ี 
AIRA Research

รายงานฉบับนี้จัดท าในนามของบรษัิทหลักทรัพย์ ไอร่า จ ากัด (มหาชน) (“ไอร่า”) เพ่ือเป็นช้อมูลให้กับลูกค้าของไอร่าเท่านัน้ มิได้เป็นการช้ีน าหรือเสนอแนะหรือเชิญชวนเพ่ือการซ้ือหรือขายหลักทรัพย์ใดๆ ผู้อ่านควรตัดสินใจซ้ือหรือขายหลักทรัพย์โดยใช้วิจารณญาณของตนเอง ไอร่า รวมทัง้พนักงานของบริษัท ปราศจากความรับผิดในความเสียหายอันเกิดจากการใช้ข้อมูลในรายงานนี้ ไม่ว่างทางตรงหรือทางอ้อม ทัง้หมดหรือบางส่วน และไม่ถือเป็นการ
รับประกันความถูกต้องสมบูรณ์และเช่ือถือใดๆของข้อมูลในรายงานน้ี ไอร่า และ/หรือ กรรมการบริษัท,พนักงานท่ีเก่ียวข้อง อาจมีความสัมพันธ์กับ/หรืออาจให้บริการทางด้านวาณิชธนกิจ และ/หรือ บริหารทางการเงินอ่ืนๆ กับบริษัทท่ีกล่าวถึงในรายงานฉบับนี้ ไอร่าขอสงวนสิทธ์ิในการเปลี่ยนแปลงความคิดเห็น หรือข้อมูลโดยไม่ต้องแจ้งล่วงหน้า เอกสารฉบับนี้ใช้ภายในไอร่าเท่านัน้ มิได้จัดท าข้ึนส าหรับการลงตีพิมพ์ในหนังสือพิมพ์ หรือส่ืออ่ืนๆแต่อย่างใด

ADBE06

อัตรำแปลงสภำพ :  4,000 : 1
Trading Session : ช่วงกลำงวันและกลำงคืน

• Adobe เป็นผู้น ำธุรกิจซอฟต์แวร์ subscription ด้ำนครีเอทีฟ เอกสำรดิจิทลั และมำร์เก็ต
ต้ิง โดยมี AI เป็นแกนเติบโตส ำคัญในปี 2026 แนวโน้มเติบโตโดดเด่นจำกกำร monetize
Firefly, Acrobat AI และ Experience Cloud

• Adobe ท ำธุรกิจใน 3 กลุ่มหลัก คือ 1.) Creative Cloud : แอปรูปภำพ วิดีโอ ดีไซน์ เช่น
Photoshop, Illustrator, Premiere, After Effects, Express ให้บริกำรแบบ
subscription รำยเดือน/ปี 2.) Document Cloud : Acrobat, PDF, e-signature และ
workflow เอกสำรดิจิทัลส ำหรับทั้งผู้ใช้ทั่วไปและองค์กร 3.) Experience Cloud : 
เคร่ืองมือ marketing automation, analytics, personalization, commerce (เช่น
Adobe Experience Manager, Adobe Commerce, Real-Time CDP, Target) 
ส ำหรับลูกค้ำองค์กร

• จุดเด่นของ Adobe คือควำมเป็นผู้น ำตลำดซอฟต์แวร์ครีเอทีฟที่มีฐำนผู้ใช้ทั่วโลก โดยมี
ecosystem แบบ end-to-end ช่วยลด vendor และท ำให้มี switching cost ที่สูง อีก
ทั้งมีกำรน ำ generative AI เข้ำไปฝังในผลิตภัณฑ์ เช่น Firefly ใน
Photoshop/Illustrator/Premiere และ Acrobat AI Assistant ใน Document Cloud 
ท ำให้ผู้ใช้สร้ำง-แก้ไขงำนได้เร็วข้ึน สร้ำงควำมโดดเด่นในผลิตภัณฑ์ ในขณะที่ฝ่ัง
enterprise มีกำรใช้ Experience Cloud เชื่อมกับระบบ CRM/ERP และแพลตฟอร์ม
อย่ำง Azure, Dynamics ท ำให้เกิด switching cost ที่สงู เรำมองว่ำโมเดลรำยได้แบบ
Subscription ช่วยสร้ำงรำยได้สม ่ำเสมอและมองแนวโน้มมำร์จินยังมีโอกำสเติบโตได้

• ผู้บริหำรต้ังเป้ำรำยได้ปีงบ 2026 ที่ประมำณ 25.9–26.1 พนัล้ำนดอลลำร์ เติบโตรำว 8–
10% จำกปี 2025 โดยพยำยำมจะรักษำ “world-class profitability” ต่อเนื่อง พร้อม
ต้ังเป้ำ total ARR โตประมำณ 10.2% สนับสนุนจำก demand ที่เติบโตอย่ำงแข็งแกร่ง
จำก AI-powered Creative Cloud/Acrobat และผลิตภัณฑ์ AI-first อย่ำง Firefly, 
Acrobat AI Assistant, Express AI นอกจำกนี้ยังมีโอกำสผสำนเคร่ืองมือเดิมกับ
ecosystem AI ภำยนอก อำทิ AWS, Azure, Google Gemini, Microsoft Copilot, 
OpenAI ฯลฯ เพื่อสร้ำงกำรเข้ำถึง และยกระดับกำรใช้งำน รวมถึงดีลซื้อกิจกำร
Semrush ที่ถูกมองว่ำจะช่วยขยำยฐำนลูกค้ำและ use case เพิ่มเติมได้ในอนำคตด้วย
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